JULIANE WURZ

Representante Comercial | Gestdo Comercial & Estratégica
H (47) 98839-9170 | B mw.juliane@gmail.com | B Joinville — SC | LinkedIn

RESUMO PROFISSIONAL

Profissional com sdlida experiéncia em gestao comercial, planejamento estratégico e andlise financeira. Atuagéo
focada em crescimento sustentavel, otimizagao de processos e aumento de rentabilidade. Experiéncia em gestao
de grandes contas, negociagao estratégica, suporte a forca de vendas e melhoria da experiéncia do cliente.
Dominio de Excel Avangado, SAP, Power BI, Tableau e QuickBooks, com forte orientagdo a dados e indicadores
de performance.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Novavet Distribuidora — Geradora de Negécios MSD (2024 — atual)

» Gestao da carteira PET no estado de SC, com foco em expansao de mercado.
» Desenvolvimento de relacionamento estratégico e fidelizagao de clientes.

* Visitas consultivas, geracado de demanda e solugbes personalizadas.

* Participagao ativa no langamento do Bravecto 365.

Grupo Tigre

Analista Comercial (2023 — 2024)

» Apuracao de comissionamento, provisdes e liquidagdes financeiras.

» Gestao de dados comerciais e suporte estratégico a equipe de vendas.

» Treinamento e acompanhamento de novos colaboradores.

Analista Pleno de Negdcios — Grandes Contas (2022 — 2023)

» Gestao estratégica de contas-chave nacionais.

» Desenvolvimento de solugbes sob medida para aumento de satisfacado e retencao.
* Interface entre areas comerciais, financeiras e operacionais.

Vendi — Analista de Planejamento de Negdcios (2021 — 2022)

» Coordenagéo de comunicagao interdepartamental.

» Organizagao de dados estratégicos e apoio a tomada de deciséo.

* Planejamento de agendas executivas e acompanhamento de indicadores.

Beneficiamento de Pegas Albano — Analista Pleno Financeiro (2016 — 2021)
* Prospeccgao e suporte a clientes B2B.

* Gestéao financeira completa (contas a pagar/receber).

* Reducao de custos operacionais e melhoria de processos internos.

Hyundai Motor Brasil — Consultora de Vendas (2015 — 2016)
» Atendimento consultivo com foco em relacionamento e fidelizagao.
» Conducao de todo o ciclo de vendas e pés-venda.

FORMAGAO & CERTIFICAGOES

Gestao Financeira — UNOPAR (2016 — 2018) | Planejamento Financeiro — UNOPAR (2015 — 2017) | Matematica
Aplicada — UNOPAR (2015) | Técnico em Contabilidade — CEDUP (2009 — 2011) | CPA-20 — 80/20 Certificagbes
(2020)

HABILIDADES

Lideranca Agil | Inteligéncia Emocional | Anélise de Indicadores | Power Bl | Métricas Ageis | Diagnéstico e Melhoria
de Processos | Gestdo de Grandes Contas | Inglés Intermediario
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